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Bilroobjekt America’s Square, Washington, D.C.,
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Geschaftshaus Milk Studios, New York, One Times Square, New York,
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Seit 1983 sind wir auf Immobilieninvestitionen in den USA spezialisiert. Wir
sind ein mittelsténdisches Unternehmen, unabhéngig, eigenkapitalfinanziert
und handeln nachhaltig. Unsere Produktlinien erfillen unterschiedliche
Anlegerbedirfnisse. Aktuell verwaltet JAMESTOWN Immobilien im Wert
von Uber elf Milliarden US-Dollar, davon rund drei Milliarden US-Dollar in
Publikumsfonds fur Privatanleger in Deutschland.

Fuir unsere Kunden decken wir mit eigenen Spezialistenteams alle Leis-
tungsphasen der Immobilien- und Forstinvestitionen ab. Die individuelle
Anlegerbetreuung hat fir JAMESTOWN einen hohen Stellenwert.

Die Vergatung von JAMESTOWN ist eng an den wirtschaftlichen Erfolg der
Fonds gebunden. Der Erfolg dieses auf Interessengleichheit ausgerich-
teten Konzepts zeigt sich sowohl fur die Anleger als auch fir JAMESTOWN
in der Leistungsbilanz, die die Ergebnisse unserer langen und umfassen-
den US-Immobilienerfahrung widerspiegelt. 27 aufgeldste Vermietungs-
fonds haben aus 3,08 Milliarden US-Dollar eingesetztem Eigenkapital
Gesamtriickfltisse von rund 6,33 Milliarden US-Dollar erwirtschaftet. Flir
viele unserer Kunden ist die positive Leistungsbilanz der Grund dafir,
mehr als einen JAMESTOWN Fonds zu zeichnen.

Der Erfolg, der uns seit vielen Jahren zum MarktfGhrer far US-Immobi-
lienfonds far Privatanleger in Deutschland gemacht hat, ist vor allem auch
eine Verpflichtung fur die Zukuntt.

Kdln / Atlanta im Mérz 2018

bakd

Christoph Kahl

JAMESTOWN Grtinder
und geschéftsfuhrender Gesellschafter



US-Immobilien —

Eine bewahrte Investition

Die USA verfigen im Gegensatz zu den européischen
Landern Uber ein starkes Bevolkerungswachstum. So soll
laut Census Bureau die US-amerikanische Bevélkerung
bis Ende 2050 um rund 80 Millionen Menschen auf rund
400 Millionen wachsen. Zusétzliche 80 Millionen Menschen
bendtigen Immobilien zum Wohnen, Einkaufen und Arbeiten.
Daher sind aus Sicht von JAMESTOWN die Perspektiven
fur den US-Immobilienmarkt langfristig positiv.

Die USA sind die gréBte Volkswirtschaft der Welt. Flexibilitat
und Wirtschaftsdynamik sorgen fur eine steigende Immobi-
liennachfrage, die dem Anleger vielfaltige Chancen ertffnet.
Der Dollar ist die Welt-Leitwahrung.

Der amerikanische Immobilienmarkt ist weltweit der be-
deutendste, liquideste und professionellste. Eine hohe
Markttransparenz ermdglicht Anlegern eine gut fundierte
Beurteilung. Wahrend in vielen Landern Miet- und Verkaufs-
preise nicht verdffentlicht werden, dienen solche Daten in
den USA zur Entscheidungsfindung.

Matt Bronfman,
geschaftsflihrender Gesellschafter,
seit 1998 fir JAMESTOWN

in Atlanta tatig

A 4

., Wir haben uns von Anfang an mit unserer
eigenen Management-Organisation in den USA
und in Deutschland darauf spezialisiert,

rund um die US-Immobilie alle Leistungen fiir
den Anleger aus einer Hand anzubieten.*




Hohe Professionalitat zeigt sich unter anderem darin, dass
Kéaufer und Verkaufer, Mieter und Vermieter, Schatzgutach-
ter und finanzierende Banken die gleiche Software flr Ob-
jektdaten und -analysen verwenden und damit schnell und
auf einheitlicher Grundlage kommunizieren kénnen.

Zu den einzigartigen Rahmenbedingungen z&hlen weiterhin
politische und rechtliche Stabilitdt und eine ausgesprochen
eigentimerfreundliche Gesetzgebung.

Regional sind bedeutende GroBraume der US-Kustenstaa-
ten und wichtige Metropolen wie Boston, New York, San
Francisco, Washington, D.C. und Los Angeles besonders
attraktiv. Dicht bebaute Innenstédte, restriktive Bebauungs-
vorschriften, hohe Grundstlcks- und Baukosten hemmen
die Erstellung von Neubauten und starken Bestandsim-
mobilien. Gleichzeitig profitiert die Flachennachfrage von
der Sogwirkung dieser Standorte fUr gut ausgebildete und
kreative Talente. Die Folge ist, dass sich diese Immobilien-
maéarkte deutlich besser entwickeln als der Gesamtmarkt.

Neben attraktiven Immobilienergebnissen ist fUr Kapi-
talanleger auch deren gunstige steuerliche Behandlung

ARDEN

GALLERY

LTD

Einzelhandelsportfolio ,,Shops in Georgetown®,
Washington, D.C., JAMESTOWN Co-Invest 5

entscheidend. Aufgrund des deutsch-amerikanischen
Doppelbesteuerungsabkommens profitieren Privatanleger
bei laufenden Einkunften von einer gunstigen Besteuerung
in den USA. In Deutschland gilt lediglich der Progressions-
vorbehalt.

T

Einzelhandelsportfolio mit 28 Gebauden, Newbury Street, Boston, JAMESTOWN 27



JAMESTOWN -
Der fithrende Spezialist fiir
US-Immobilien

JAMESTOWN hat sich auf Immobilieninvestitionen in den
USA sowohl flr private als auch institutionelle Investoren
(z.B. Pensionsfonds, Lebensversicherungen) spezialisiert.
Die VerknUpfung des institutionellen Fondsgeschafts mit
den Publikumsfonds erlaubt es Privatanlegern, Seite an
Seite mit institutionellen Anlegern in US-Immobilien zu in-
vestieren.

Biroturm 1250 Broadway, New York, JAMESTOWN Co-Invest 4

Chris Kopecky,
Geschaftsfuhrer,

seit 2016 fur JAMESTOWN
in Atlanta tatig

,,Unsere einfache Gesellschafterstruktur und
solide Eigenkapitalausstattung bringen uns
héufig beim Einkauf von Objekten den
entscheidenden Wettbewerbsvorteil gegeniiber
denen, deren Entscheidungen von Gremien

und externen Finanzgebern abhingig sind.*

Zuverlassiger Partner

Seit 1983 auf US-Immobilien spezialisiert; Marktflhrer fir
US-Immobilienfonds fur Privatanleger in Deutschland

Mittelstandisches, rein eigenkapitalfinanziertes Unter-
nehmen mit rund 220 Mitarbeitern in den USA und
Deutschland

GroBe Interessenidentitdt zwischen Anlegern und
JAMESTOWN durch niedrige laufende Geblhren und
erfolgsabhangige Ergebnisbeteiligung fur JAMESTOWN

Konsequent anlegerorientiert

JAMESTOWN wahlt chancenreiche Immobilien aus, ent-
wickelt sie wertsteigernd und verkauft sie erfolgreich

Direkte und verstandliche Kapitalanlage mit geringem
Verwaltungsaufwand flir die Anleger

Alles aus einer Hand: Anlegerbetreuung, Fondsver-
waltung und Immobilienmanagement

Uberschaubare Laufzeit

Wirtschaftliche Gesamtsituation und die Entwicklung der
Immobilie bestimmen den idealen Verkaufszeitpunkt

Eine konsequente Strategie fur den Wiederverkauf der
Immobilie gehdrt daher zu jedem Fonds

Die mittlere Laufzeit der aufgeldsten Fonds betragt sechs
Jahre



JAMESTOWN hat iiber 100 Immobilien an mehr als

30 Standorten mit iiber 4,6 Millionen Quadratmetern
Mietfliche angekauft, verwaltet und einen Grofiteil davon
fiir die Anleger erfolgreich wieder verkauft.

T

B WESENTLICHE ZIELMARKTE ] JAMESTOWN ZENTRALE UND REGIONALBUROS



Das JAMESTOWN
Erfolgskonzept

Spezialisierung und eigenes Management in den USA

Die JAMESTOWN Gruppe besteht aus zwei rechtlich
und funktional getrennten Schwestergesellschaften in
Deutschland und in den USA. Die JAMESTOWN, L.P.
ist in den USA als Investment Advisor registriert und wird
von der amerikanischen SEC beaufsichtigt. Die JAMES-
TOWN US-Immobilien GmbH mit Sitz in Koln ist seit Mitte
2014 eine von der Bundesanstalt fur Finanzdienstleistungs-
aufsicht beaufsichtigte Kapitalverwaltungsgesellschaft. Alle
Ressourcen des Unternehmens sind darauf konzentriert,
bestmdgliche Ergebnisse fur die Anleger zu erwirtschaften.

JAMESTOWN deckt alle Leistungsphasen selbst ab:

Einkauf:

[ Analyse von Uber 300 Investitionsmoglichkeiten pro Jahr

1 Kaufentscheidungen werden unter Einbeziehung der Er-
fahrungen und Meinungen der Expertenteams aus allen
Abteilungen getroffen, damit unterschiedliche Sichtweisen
auf die Immobilie berticksichtigt werden

Kapitalmarkt:

1 Kontaktpflege zu amerikanischen und europaischen
Banken zur Optimierung von Finanzierungskonditionen

B RegelmaBige Uberpriifung aller Fondsobjekte im Hinblick

auf einen moglichen Verkauf

Bau- und Projektmanagement:

@ Ausschreibung von Ausbau- und Renovierungs-
maBnahmen, Auftragsvergabe und fachgerechte Bau-
fortschrittskontrolle

[ Dadurch Sicherstellung der kostengtinstigen Ausflihrung
sowie Qualitat der Arbeit

Gebaudeverwaltung und Kreativteam:

@ Servicequalitét und Mieterzufriedenheit sind zentrale As-
pekte, um attraktive Mieter an eine Immobilie zu binden

@ Mieterndhe schafft einen Informationsvorsprung, so
dass steigender oder sinkender Flachenbedarf friihzeitig
erkannt wird, was eine Vorausplanung erméglicht

[0 Gestaltung des Marktauftritts der Immobilien im Internet,
in Broschiren und als Teil der Nachbarschaft

Michael Phillips,
geschaftsflihrender Gesellschafter,
seit 2007 fir JAMESTOWN

in Atlanta tatig

,Zwischen An- und Verkauf einer Immobilie
gilt es, deren Qualitit und Positionierung
zu verbessern und den Mietiiberschuss zu
maximieren. Nur eine eigene, motivierte
Mannschaft von Experten wird hierbei das
beste Ergebnis fiir den Anleger erzielen.*

@ Suche von besseren Nutzungsmdglichkeiten fur Teil-
flachen wie beispielsweise die ErschlieBung von Unter-
geschossflachen fur den Einzelhandel

Nachhaltigkeit:

@ Mit dem firmeneigenen Programm ,JAMESTOWN
Green“ hat JAMESTOWN Leitlinien zur Erzielung der
Okologischen Nachhaltigkeit des Unternehmens und des
gesamten von JAMESTOWN verwalteten Immobilien-
portfolios implementiert

B Umsetzung von Energieeinsparungsmaoglichkeiten in
Bestandsimmobilien und deren umweltgerechte Ausrich-
tung; hierdurch steigt die Wertschatzung der Immobilie
bei Mietern und potenziellen Kaufern

M Rund 165.000 Quadratmeter der Gebaudeflachen im
Portfolio wurden nach dem LEED-Standard (US-
Nachhaltigkeitssiegel) zertifiziert. FUr weitere rund
55.000 Quadratmeter wird die Zertifizierung zum Jahres-
ende angestrebt.

Risikomanagement:

= Vor dem Ankauf einer Immobilie sind zahlreiche Rechts-
fragen zu priufen, wéhrend der Bewirtschaftungsphase
viele (auch neue) Vorschriften einzuhalten und Vertrags-
verhaltnisse neu abzuschlieBen

@ Es bestehen Notfallplane flir Immobilien und die Orga-
nisation



Die Stérke einer Organisation héangt von Sachkenntnis und
Engagement der Mitarbeiter ab. Die Auswahl und Férderung
hochqualifizierter Mitarbeiter hat bei JAMESTOWN hohe
Prioritat. Sowohl bei den rund 180 Mitarbeitern in den USA

Beispiel fiir die Umsetzung des
JAMESTOWN Erfolgskonzepts
1211 Avenue of the Americas, New York

Fonds: JAMESTOWN 21

Mietflache: 172.300 m? (Uberwiegend BUro)
Hauptmieter: News Corp., JP Morgan Chase
Kauf: $ 607 Mio. im April 2000
Verkauf: $ 1.520 Mio. im August 2006

Ausgangslage:

Erwerb eines Gebaudes des Rockefeller Centers in
bester Investitionslage in Midtown Manhattan

Mit den zwei Hauptmietern News Corp. und JP
Morgan Chase wurden 60% der Gesamtmieten des
Gebaudes erzielt

Managementleistung:

Die von News Corp. benétigten zuséatzlichen Flachen
wurden durch JAMESTOWN bereitgestellt, hiernach
erfolgte eine vorzeitige Vertragsverlangerung fir die
Gesamtflachen

JP Morgan Chase wollte 2003 den bis 2010 laufenden
Mietvertrag Uber 44.000 m? beenden. Nach Anstieg
der Marktmieten wurden die Flachen 2005 an vier Mie-
ter zu héheren Preisen und langerer Laufzeit vermietet,
die Kosten des Mieterwechsels wurden aus einer ho-
hen Abstandszahlung von JP Morgan Chase finanziert

Der Nettomiettiberschuss stieg von anfangs $ 51 Mio.
in sechs Jahren um 29% auf $ 66 Mio.

Ergebnis:

Nach sechseinhalb Jahren Verkauf zu $ 1.520 Mio. —
rund $ 900 Mio. Wertsteigerung

Jahrliche Verzinsung auf das dort investierte Anleger-
eigenkapital von 34% erreicht

als auch in KoéIn, wo rund 40 Mitarbeiter die deutschen
Anleger betreuen, ist die Mitarbeiterbindung sehr hoch, wo-
durch eine kontinuierliche Qualitét in allen Aufgabenberei-
chen sichergestellt ist.
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Das JAMESTOWN
Erfolgskonzept

Umfassender Anlegerservice in Deutschland

Neben guten Anlageergebnissen wollen Privatanleger eine
bequeme Anlage, das heif3t verstandliche Informationen,
klare Abrechnungen, wenig eigenen Verwaltungsaufwand
und kundenfreundlichen Service zu allen individuellen An-
fragen.

Halbjahrliche Anlegerinformationen unterrichten Uber den
aktuellen Stand und die zukUnftigen Erwartungen der Im-
mobilien. Dabei wird auf eine ehrliche und nicht beschoni-
gende, eine transparente und nachvollziehbare sowie eine
zukunftsgerichtete und damit auf das Gesamtergebnis
zielende Kommunikation besonderen Wert gelegt.

Geschlossene Fonds sind langfristige Beteiligungen. Den-
noch koénnen beim einzelnen Anleger Umstande eintreten,
die eine vorzeitige VerduBerung der Anteile erforderlich
machen. JAMESTOWN ist auf dem Zweitmarkt bei der Ver-
mittlung von verkaufswilligen Anlegern mit Kaufinteressen-
ten unterstitzend tatig. AuBerdem ermdglicht JAMESTOWN
seinen Anlegern eine unkomplizierte Anteilstbertragung im
Rahmen von Schenkungen oder Erbfallen.

Blrogebaude 325 Hudson Street, New York, JAMESTOWN 27

Dr. Jurgen Gerber,
Geschéftsfuhrer,

seit 2005 fir JAMESTOWN
in Koln tatig

,,Es gibt nicht immer nur gute Nachrichten.
Unsere Erfahrung ist: Transparenz zahlt
sich aus. Nur wer dem Anleger auch in
schwierigen Zeiten reinen Wein einschenkt,
erwirbt sein langfristiges Vertrauen.*

Service von Anfang an

Das erhalten JAMESTOWN Privatanleger:

@ Korrespondenz in deutscher Sprache

M RegelméBige und Ubersichtliche Berichterstattung tber
die Entwicklung der individuellen Beteiligung und des
Gesamtfonds

@ Freie Wahl der Ausschittungswéhrung in Euro oder
US-Dollar

B Der Rundum-Service fur die US-Steuererklarung ermég-
licht eine einfache Erledigung aller Steuerformalitéten

B Komplette Abwicklung von Anteilstibertragungen aus
Verkéufen, Schenkungen und Erbféllen

B Personliche Anlegerbetreuung bei individuellen Kunden-
anfragen

B Auf Wunsch zweimal jahrlich Informationen zur
Entwicklung des US-Immobilienmarktes und verwand-
ter Themen durch die JAMESTOWN Kundenzeitschrift
»US-Invest”

B Zugang zum Kundenportal JAMESTOWN Online



Beispiel fiir die Umsetzung des
JAMESTOWN Erfolgskonzepts
Ponce City Market, Atlanta

Fonds: JAMESTOWN Co-Invest 5

Mietflache: 100.388 m?

Hauptmieter: athenahealth, Cardlytics,
JAMESTOWN, MailChimp

Projektkosten:  rund $ 350 Mio.

Ausgangslage:

Erwerb einer leerstehenden Immobilie (Baujahr 1926)
ohne Nutzungskonzept von der Stadt Atlanta

Neun groBzlgige Stockwerke mit je 11.150 m? licht-

durchfluteten Flachen und hohen Decken

Managementleistung:

2012 bis 2015 Umbau zu einem gemischt genutzten
Gebaudekomplex mit Flachen fiir Buro, Gastronomie,
Einzelhandel und Mietwohnungen

Auswahl einzigartiger Mieter, um ein auBergewohn-
liches Einkaufserlebnis zu schaffen

Bewahrung der alten Industriearchitektur mit neuen

modernen Designelementen

Status Mitte 2017:

Die loftartigen Buroflachen sind vollstdndig an expan-
sive Mieter aus Zukunftsbranchen vermietet

Vermietungsquote bei den Wohnungen auf hohem
Niveau stabilisiert; breiter Mietermix bei den Einzelhan-
delsflachen

Beispielhafte Biroflache

Auf dem Gebaudedach mit spektakularem Blick Uber
Atlanta befinden sich ein Freizeitpark mit Aussichts-
plattform, mehrere Bars und Restaurants

Spezialitatenrestaurants befinden sich in einer belebten
Markthalle im Erdgeschoss
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Die JAMESTOWN

Leistungsbilanz

JAMESTOWN hat wahrend der Uber 34-jahrigen Firmen-
historie 37 US-Immobilienfonds fur Privatkunden einschlie3-
lich zwei US-Forstfonds aufgelegt. Uber 100 gewerbliche
Immobilien und Forstgrundstiicke in 16 Bundesstaaten der
USA wurden erworben, professionell bewirtschaftet und
Uberwiegend wieder verkauft.

Leistungsbilanz 27 aufgel6ster
JAMESTOWN US-Vermietungsfonds

8% bis 10% p.a. 9 US-Vermietungsfonds

10% bis 15% p.a. 6 US-Vermietungsfonds
15% bis 20% p.a. 5 US-Vermietungsfonds

Uber 20% p.a. 7 US-Vermietungsfonds

Jochen Stockdreher,
Geschéftsfuhrer,

seit 1995 fur JAMESTOWN
in KoIn tatig

,,Unser groflter Unternehmenswert besteht in
der erfolgreichen Leistungsbilanz iiber 34
Jahre. Daher stellen wir hochste Anspriiche
an den nachhaltigen Erfolg jedes neuen
Investments.“

Derzeit verwaltet JAMESTOWN US-Immobilien im Ge-
samtwert von Uber elf Milliarden US-Dollar. In den letzten
drei Jahrzehnten schenkten Uber 75.000 Anleger JAMES-
TOWN ihr Vertrauen.

Die Qualitat eines Initiators zeigt sich in den Ergebnissen
bisher aufgelegter Fonds. Dabei steigt die Aussagekraft
der Resultate mit der Lange des Betrachtungszeitraums
und der Anzahl abgeschlossener Investitionen. NatUrlich

Geschéaftshaus Rialto, San Francisco, JAMESTOWN 29



sind jahrliche Vermietungsergebnisse und Ausschittungen
wichtig. Ob ein Investment jedoch insgesamt erfolgreich ist,
zeigt sich erst nach der Fondsaufldsung, also nach dem
Verkauf der Immobilien.

Bei den bereits 27 aufgeldsten US-Vermietungsfonds
erzielten die Anleger Gesamtergebnisse (Ausschittun-
gen aus Vermietungstberschissen und Verkaufserldsen)
zwischen 8,5% und 34,5% jahrlich auf das investierte
Eigenkapital ohne Ausgabeaufschlag und vor Steuern. Von
den funf aufgelegten JAMESTOWN US-Immobilien Private
Equity Fonds wurden bislang vier Fonds aufgelést. Hieraus
resultieren Ergebnisse zwischen 10,6% und 46,6% jahrlich
vor Steuern fir die Anleger der Fonds JLI 1 - JLI 3. JAMES-
TOWN Co-Invest 4 blieb deutlich hinter den Erwartungen
zurtick. Dieser Fonds hat in den Jahren 2006 und 2007
insbesondere in Projekt- und Bestandsentwicklungen so-
wie in Grundstlcke investiert und ist daher stark von der

kurz hiernach einsetzenden Finanz- und Wirtschaftskrise
getroffen worden. Fur diesen Fonds waren niedrigere
Marktmieten, geringere Verkaufspreise und ein langerer
Zeithorizont fUr Fertigstellung, Vermietung und Verkauf der
Immobilien die Folge. Der Fonds wurde im November 2016
liquidiert und fuhrte mit einer Eigenkapitalrickzahlung von
101% vor Steuern an die Anleger noch zu einem versoéhn-
lichen Ende.

Unsere Leistungsbilanz wird jahrlich neu erstellt. Dabei
werden bei allen Fonds den Prognoserechnungen die ak-
tuellen Zahlen gegenlbergestellt und ein Soll-Ist-Vergleich
durchgefuhrt. Eine unabhdngige Wirtschaftsprifungs-
gesellschaft prift die Richtigkeit der Angaben und stellt ein
entsprechendes Testat aus. Interessenten kdnnen die aus-
fUhrliche Leistungsbilanz auf www.jamestown.de abrufen
oder direkt bei der JAMESTOWN US-Immobilien GmbH
anfordern.

Mietwohnhaus 88 Leonard Street, New York, JAMESTOWN 29
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Die Zukunft
nachhaltig gestalten

Verantwortung fUr die angelegten Kundengelder taglich
auszulben, gehdrt zu unseren Kernaufgaben. JAMESTOWN
versteht Verantwortung in einem noch gréBeren Zusam-
menhang und richtet das unternehmerische Handeln auch
auf dkologische, soziale und wirtschaftliche Nachhaltigkeit
aus.

Okologische Nachhaltigkeit

Umweltgerechtes Handeln und Energieeffizienz sind in
den USA zu einem wichtigen Immobilien-Erfolgsfaktor
geworden. Im Jahr 2012 hat JAMESTOWN mit dem fir-
meneigenen Programm ,JAMESTOWN Green® Leitlinien
zur Erzielung der okologischen Nachhaltigkeit des Unter-
nehmens und des gesamten von JAMESTOWN ver-
walteten Immobilienportfolios implementiert. Geman
dieser Leitlinien erarbeitet JAMESTOWN sowohl fur die

Bestandsimmobilien als auch fir die zum Ankauf vorgese-
henen Objekte Konzepte zur Verbesserung ihrer dkologi-
schen und wirtschaftlichen Nachhaltigkeit. Dabei steht ins-
besondere eine Erhdhung der Energie- und Wassereffizienz
im Vordergrund, um das Kernziel, die Reduzierung der
CO,-Emissionen um 20% bis zum Jahr 2024, zu erreichen.

Auch bei den JAMESTOWN Forstfonds spielt die effiziente
ressourcenschonende Bewirtschaftung eine wichtige
Rolle. Alle JAMESTOWN Forste werden nach marktbe-
deutenden Forsterhaltungs- und Zertifizierungsprogrammen
bewirtschaftet. Kiefernplantagen wachsen sehr schnell und
binden so besonders viel klimaschadliches CO,,. Anleger in-
vestieren in einen sicherheitsorientierten Vermdgensaufbau,
bei dem die Umwelt vom nachwachsenden Baustoff und
Energietrager Holz profitiert.




Soziales Engagement

Fir JAMESTOWN gehort soziales Engagement auf beiden
Seiten des Atlantiks zur Firmenkultur. Seit 1999 engagiert
sich JAMESTOWN fur die Errichtung und den Betrieb eines
SOS-Kinderdorfes in der Dominikanischen Republik.

Zusammen mit vielen Kunden wurden die gesamten Er-
stellungskosten sowie die seit Fertigstellung im Sommer
2003 anfallenden Unterhaltskosten gespendet. Das Dorf
bietet 150 Waisen sowie Betreuern ein Zuhause. Fur dieses
Projekt wurde JAMESTOWN Anfang 2010 von der Jury
des Immobilienmanager Verlags in der Kategorie ,Social
Responsibility” ausgezeichnet.

Im Jahr 2012 folgte die JAMESTOWN Charitable Foun-
dation in den USA. Sie unterstltzt gemeinnitzige Ge-
sellschaften, die sich fur nachhaltige Ernéghrung mit regio-
nalen Produkten, die Schaffung und Erhaltung von Parks
und Grinflachen und alternative 6ffentliche Transportmittel
in den US-Metropolen engagieren. Im Jahr 2017 wurden
hauptsachlich Projekte in Atlanta, Boston, New York und
San Francisco unterstitzt.

| Creating Grest Cltiss o =
& Giraat Spaces Thoough
Cammyuniry Servioe

Earth Day: Rund 150 JAMESTOWN-Mitarbeiter engagieren sich fur griinere Stadte

15



f#"v E *%’fﬁ‘ EMWMWW*“”::;‘
L JAMESTOWN
&

JAMESTOWN, L.P.
Ponce City Market - 675 Ponce de Leon Avenue NE - 7th Floor
Atlanta, Georgia - 30308 - Telefon: (770) 805 -1000 - Telefax: (770) 805 -1001

JAMESTOWN US-Immobilien GmbH
Marienburger Str. 17 - 50968 Kdln - Telefon: (0221) 30 98-0 - Telefax: (0221) 30 98-100
Internet: www.jamestown.de - E-mail: info@jamestown.de

Weitere Informationen zu JAMESTOWN US-Immobilien GmbH finden Sie im Internet und unter:
https://www.hansetrust.de/initiatoren/jamestown-us-immobilien-gmbh/

Stand 03 / 2018
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